
第三章： 人脈構築力第三章： 人脈構築力

元広告代理店、現場叩き上げ営業マンが伝授！
あなたの市場価値を、めちゃアップさせる
５年目からの営業マン・現場必勝マニュアル

元広告代理店、現場叩き上げ営業マン

エサキヨシノリ
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例
え
ば
、

職
歴
5
年
目
を
迎
え
た
20
代
後
半
の
営
業
マ
ン
が

「
も
う
一
段
上
の
レ
ベ
ル
を
目
指
す
に
は
・
・
・

ど
う

し
た
ら
い
い
ん
や
ろ
？
」
と
自
問
し
た
と
し
ま
す
。

近
頃
、
営
業
成
績
は
横
ば
い
。

仕
事
上
の
責
任
や
プ
レ
ッ
シ
ャ
ー
は
徐
々
に
重
く
。

転
職
で
き
る
力
が
あ
る
か
疑
問
。

そ
ん
な
不
安
が
募
り
始
め
る
時
期
を
「
5
年
目
の
壁
」

と
呼
ぶ
な
ら
ば
、

そ
の
壁
を
越
え
る
た
め
に
は
、
や
は
り
「
あ
な
た
の
営

業
と
し
て
の
市
場
価
値
を
あ
げ
る
」
し
か
な
い
よ
う
で

す
。

ど
の
会
社
に
行
っ
て
も
通
用
す
る
！
感
謝
さ
れ
る
市
場

価
値
の
高
い
営
業
マ
ン
に
な
る
た
め
に
努
力
し
た
い
と

い
う
あ
な
た
に
だ
け
、

そ
の
方
法
を
エ
サ
キ
流
で
お
教
え
し
ま
す
。

あなたの市場価値をあげたい、営業担当さまへ
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はじめに

【 恒例の質問です 】

営業マンのあなたは、
どんな時に人脈って必要だなぁと思いますか？
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はじめに

【 人脈を構築すると営業面で得をする理由 】

ビジネスに
役立つ

ヒトが
集まる

情報が
集まる

心の支え
になる

ブランド
になれる
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どうすれば、人脈が創れるのでしょうか？

【 人脈構築のエサキ流５カ条 】

第一条：人脈は質を問う

第二条：必要な人脈を知る

第三条：内の人脈から大事にする

第四条：出会いの場では自分を伝え

第五条：継続は相手を儲けさせる
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 第一条：人脈は質を問う 】

名刺の高層ビルを建て、入居
者の繋がりもなく、その高さ
を自慢するよりも、

お互い助け合える三軒長屋
の絆をありがたく思える方
が良い。

人脈は広く人と知り合うという事ではなく、仕事面でいざと言う
時に助け合える質の関係性創りなのである。
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 第二条：必要な人脈を知る 】

そのためには、どんな人脈
が自分にとって必要かを知
り、効率的な人脈創りを行
う必要がある。

自分

心の支え心の支え

社内ブレイン社内ブレイン

社外ブレイン社外ブレイン

師匠師匠

現在の
お客さま

現在の
お客さま

将来の
お客さま

将来の
お客さま

心の支え

力の支え

報酬の支え
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人脈構築のエサキ流５カ条

自分

心の支え心の支え

社内ブレイン社内ブレイン

社外ブレイン社外ブレイン

師匠師匠

現在の
お客さま

現在の
お客さま

将来の
お客さま

将来の
お客さま

心の支え

自分にとって最も近い人脈
です。あなたがイケイケの時、
仕事でミスをおかし落ち込
んでいる時、無償の愛情で
あなたの心の支えになって
くれる大切な人々です。

●両親
●奥さま、旦那さま
●お子さま
●彼女、彼氏
●親友

【 第二条：必要な人脈を知る 】



（Ｃ）Copyright 2006 Jounetsu no Gakkou, Yoshinori Esaki

人脈構築のエサキ流５カ条

自分

心の支え心の支え

社内ブレイン社内ブレイン

社外ブレイン社外ブレイン

師匠師匠

現在の
お客さま

現在の
お客さま

将来の
お客さま

将来の
お客さま

力の支え

あなたの営業力を直接的/
間接的に支え、向上させて
くれる人脈。情報、技術、
方向性の源として力になっ
てくれる大切な人々です。

●上司/社内スタッフ
●社外スタッフ
●社外の頼れる知人
（弁護士/税理士/経営コンサルタントなど）

●師匠

【 第二条：必要な人脈を知る 】
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人脈構築のエサキ流５カ条

自分

心の支え心の支え

社内ブレイン社内ブレイン

社外ブレイン社外ブレイン

師匠師匠

現在の
お客さま

現在の
お客さま

将来の
お客さま

将来の
お客さま

報酬の支え

あなたの営業力に対し、感
謝の気持ちをもって金銭や
次の仕事に役立つ情報や
人をくださるお客さまも大
切な人脈です。お互い会社
としての関係ではなく能力
を必要とし合うパートナーと
しての関係創りが大切です。

【 第二条：必要な人脈を知る 】
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 エサキにとっての必要な人脈 】

自分

心の支え人脈 社内スタッフ

社外スタッフ

師匠

【既存】 【新規】

【既存】 【新規】

ライター、TV関係者、
経営コンサル、デザ
イナー、音楽プロ、
色プロ、インターネッ
ト広告、HPシステム、
税理士

セミナー主催者、カメ
ラマン、TVCM制作、
コピーライター、印刷
会社、学生

出版社、弁護士、TV
ディレクター、行政関
係者

広告代理店時代の元上司

妻、娘、自分と妻の両親

メルマガの読者さま
セミナーで出会った皆さま

お客さま

「情熱！」に、そし
て自分の仕事に、
さらにブランディン
グ＆コミュニケー
ション分野に価値
を感じて対価を下
さる関西の中小
企業さま

【既存】 【新規】

「情熱！」に、そし
て自分の仕事に、
さらにブランディン
グ＆コミュニケー
ション分野に価値
を感じて対価を下
さる関西の中小
企業さま
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 あなたにとっての必要な人脈 】

自分

心の支え人脈 社内スタッフ

社外スタッフ

師匠

【既存】 【新規】

【既存】 【新規】

お客さま
【既存】 【新規】
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 第三条：内の人脈から大事にする 】

自分

ビジネス観点からの人脈構
築と言った場合、多くの人
が自分にとっての「外」ばか
りに目をやります。

しかし、「外の人脈」を本当
の意味で構築できる人々
は、必ず「内の人脈」を大
切にしているのです。

さらに言うならば・・・、
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 第四条：出会いの場では自分を伝え 】

自分にとって重要となる人
脈との「出会いの場」は、い
つも限られた環境下で訪
れます。

限られた時間、場所におい
て自分自身を効果的にア
ピールし、相手に正しい印
象を持ってもらうために、
あなたの情報を主体的に
伝える事を心掛けてくださ
い。

そこで、アピールシートを書
いてみましょう。

名前：

肩書きコピー：

職業：

職業の内容：

こだわり：

あなたにしてあげられる事：

あなたからしてもらいたい事：
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人脈構築のエサキ流５カ条

さあ～、それでは、
会場の皆さんとの「出会
いの場」で自分を主体的
に伝える練習をしてみま
しょう！

【 第四条：出会いの場では自分を伝え 】

名前：

肩書きコピー：

職業：

職業の内容：

こだわり：

あなたにしてあげられる事：

あなたからしてもらいたい事：
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 第五条：継続は相手を儲けさせる 】

自分

人脈は、出会う事より、そ
の関係を継続する事の方
が困難です。

しかし、いざと言う時に人
脈からの支援を受ける事の
できる人は、必ず継続する
想いを形にし、人脈に伝え
続けています。

その想いのベースにある考
え方が、「相手から儲けて
もらう！」なのです。
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人脈構築のエサキ流５カ条

【 第五条：継続は相手を儲けさせる 】

もう一周まわります。
あなたが、その人にしてあ
げられる事を考えて、儲け
させてあげてください。

名前：

肩書きコピー：

職業：

職業の内容：

こだわり：

あなたにしてあげられる事：

あなたからしてもらいたい事：
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「ご清聴ありがとうございました。」

皆さまとお会いできた事に心から
感謝いたします。

情熱の学校 エサキヨシノリ


